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Neues Robo-Advice-Angebot der Stuttgarter unterstützt Vermittler: 

FONDSPiLOT nutzt einzigartigen, innovativen Algorithmus

 Der neue FONDSPiLOT ist ein digitales Beratungstool, das den Vermittler unterstützt: mit 

der Ermittlung eines individuellen Anlegerprofils und eines dazu passenden Portfolios

 Dokumentation der Geeignetheit und Angemessenheit

 Ein speziell für den langfristigen Anlagehorizont einer Altersvorsorge entwickelter 

Algorithmus steuert das gemanagte Portfolio automatisch und kostenfrei

 Transparenz durch tagesaktuelle Darstellung der Portfolios

Stuttgart, 9. Januar 2020 – Die Stuttgarter Lebensversicherung a.G. hat eine innovative digitale 

Beratungslösung für die Vermittlung ihrer fondsgebundenen Altersvorsorgelösungen im Markt 

positioniert: den Stuttgarter FONDSPiLOT. Das neue Angebot unterstützt ab sofort Vermittler bei der

bedarfsgerechten Beratung zu reinen Fondspolicen und Hybridprodukten der Stuttgarter. Der 

Vermittler kann erstens das digitale Beratungstool des FONDSPiLOT für die systemgesteuerte 

Ermittlung eines Anlegerprofils seines Kunden nutzen. Im Zuge dessen erhält der Vermittler einen 

Vorschlag für ein passendes gemanagtes Portfolio. Zweitens steuert der FONDSPiLOT das 

gewählte Portfolio automatisch mit SAM, dem Stuttgarter Automatischen Management: ein 

einzigartiger Algorithmus, den Die Stuttgarter speziell für den langfristigen Anlagehorizont einer 

Altersvorsorge entwickelt hat. Der FONDSPiLOT erleichtert dem Vermittler die Beratung und gibt 

ihm zusätzliche Sicherheit. Mit der automatisierten Beratungslösung FONDSPiLOT bringt Die 

Stuttgarter ein eigenes Robo-Advice-Angebot auf den Markt. Es richtet sich einerseits an Vermittler, 

die bereits fondsgebundene Altersvorsorgeprodukte beraten und ihre Aufwände reduzieren wollen. 

Andererseits spricht der Versicherer auch Vermittler an, die bisher wenig Berührung mit 

Fondspolicen haben.

Hintergrund: Stärkung fondsgebundener Altersvorsorgelösungen

In der anhaltenden Niedrigzinsphase verlieren Klassiktarife der privaten Lebens- und 

Rentenversicherung mehr und mehr an Bedeutung. Ihre Rendite hat sich in den letzten Jahren stetig



verschlechtert. Fondsgebundene Lösungen können auf lange Sicht eine attraktive Rendite 

erwirtschaften. Sie sind damit interessant für den Aufbau einer auskömmlichen privaten 

Altersvorsorge. Doch die gestiegenen gesetzlichen Anforderungen im Zuge der Vertriebsrichtlinie 

IDD (= Insurance Distribution Directive) machen die Beratung fondsgebundener Produkte noch 

anspruchsvoller. Der Vermittler muss für seine Kunden ein individuelles Anlegerprofil ermitteln. Dafür

muss er Risikobereitschaft, finanzielle Verhältnisse, Kenntnisse und Erfahrungen sowie Anlageziele 

abfragen – und ein dazu passendes Fondsportfolio zusammenstellen. Nach Vertragsabschluss 

muss der Vermittler die Fonds regelmäßig überwachen und gegebenenfalls während der 

Vertragslaufzeit anpassen. Diese Beratungsleistung ist sehr komplex und zeitintensiv. „Wir haben 

den FONDSPiLOT entwickelt, um Vermittler bei der Beratung und der Betreuung fondsgebundener 

Altersvorsorge zu unterstützen“, betont Jens Göhner, Leiter Produkt- und Vertriebsmarketing 

Vorsorge und Investment.

Automatische Ermittlung eines Anlegerprofils und Vorschlag eines gemanagten Portfolios

Das Beratungstool des FONDSPiLOT führt Vermittler und Kunden über eine anwenderfreundliche 

Oberfläche durch 10 Fragen. Auf Basis der Antworten ermittelt der FONDSPiLOT ganz automatisch 

das Anlegerprofil. Diesem ordnet er ebenso automatisch ein passendes gemanagtes Portfolio zu. Es

stehen fünf verschiedene Portfolios mit unterschiedlichen Chance-Risiko-Profilen zur Verfügung. 

Jedes davon besteht aus bis zu 13 verschiedenen, vor allem kostengünstigen Indexfonds 

(Exchange-Traded-Funds = ETF). Die Portfolios berücksichtigen viele verschiedene Anlageklassen 

weltweit.

Einzigartig: Dokumentation der Geeignetheit und Angemessenheit

Nutzt der Vermittler das Beratungstool, erhält er eine Dokumentation der Geeignetheit und 

Angemessenheit. Die Stuttgarter ist zurzeit der einzige Versicherer in Deutschland, der diese 

Möglichkeit bietet. Bevorzugt der Berater zur Ermittlung des Anlegerprofils eine eigene Lösung, kann

er das gewünschte gemanagte Portfolio auch direkt anwählen.

Einzigartig: Automatische Anpassung des Portfolios optimiert für langfristige Altersvorsorge

Der FONDSPiLOT-Algorithmus Stuttgarter Automatisches Management (SAM) managt das Portfolio 

während der gesamten Vertragslaufzeit professionell: Er überprüft es regelmäßig und passt die 

Zusammensetzung bei sich verändernden Märkten automatisch an das Risikoprofil des Kunden an –

und das kostenfrei. Das entlastet den Vermittler von dieser Aufgabe. Jens Göhner betont: „Unser 

SAM-Algorithmus berücksichtigt speziell den langfristigen Anlagehorizont einer Altersvorsorge. Das 

unterscheidet den FONDSPiLOT von vielen anderen Robo-Advice-Angeboten im Markt, die nur für 

kurzfristige Geldanlageprodukte entwickelt wurden.“ 



Der FONDSPiLOT findet und steuert das Stuttgarter gemanagte Portfolio

Einzigartig: Transparenz durch tagesaktuelle Darstellung der Portfolios

Die Stuttgarter bietet Vermittlern und Kunden während der gesamten Vertragslaufzeit Transparenz 

mit einer tagesaktuellen Darstellung der Portfolios auf der Stuttgarter Homepage www.stuttgarter.de 

und in der Beratungssoftware Stuttgarter BeratungsNavigator Online.

Moderne Beratung, unterstützt durch leistungsfähige Zukunftstechnologie

Mit dem FONDSPiLOT zeigt der Vermittler, dass er modern und zeitgemäß mit Unterstützung 

zukunftsorientierter Technologie beraten kann. Zeitgleich festigt er mit seiner persönlichen Beratung 

langfristig das Vertrauen seiner Kunden. Jens Göhner ist überzeugt: „Mit dem FONDSPiLOT ist die 

Beratung für Vermittler einfach, schnell und noch sicherer.“ Der Vermittler kann sich darauf 

konzentrieren, die Lebenssituation seines Kunden als Ganzes im Blick zu behalten. Der neue 

FONDSPiLOT ist unter fondspilot.stuttgarter.de ab sofort nutzbar.

Der FONDSPiLOT bundesweit auf Tour

Vermittler können den Stuttgarter FONDSPiLOT ab 5. Februar 2020 auf der bundesweiten 

Vertriebstour der Stuttgarter live kennenlernen. Termine und Anmeldung auf 

v  ertriebstour.stuttgarter.de  . Weitere Informationen zum FONDSPiLOT auf fondspilot.stuttgarter.de.
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